


Wichtig!
Fragen zu Inhalten während dem 

Webinar im Chat stellen.

An Umfragen (Polls) teilnehmen!

Das Webinar wird aufgezeichnet 

und inkl. Slides im Nachgang an 

alle Teilnehmenden verschickt.



Agenda

Marketing & Sales Alignment

pidas AG

Strategische Grundlagen schaffen

Framework etablieren

Kontinuierliche Weiterentwicklung

1.

2.

3.

4.

5.



Motor �ür T ransformation

Marketing & Sales Alignment

Warum Spannungen?

Erfolgsfaktoren �ür starkes Alignment

Beitrag zum Unternehmenserfolg





Gründe �ür Spannungen

Marketing & Sales Alignment

Unterschiedliche Zielsetzungen und Erfolgsmessung

Unklare Rollenverteilungen und Verhaltenstypen

Fehlende Kommunikation, Prozesse und Verbindlichkeiten

1.

2.

3.



Marketing & Sales Team

Marketing & Sales Alignment

Strategie

Struktur Kultur

Strategie

Struktur Kultur



Go- to- Market Team

Marketing & Sales Alignment

Strategie

Struktur Kultur



Go- to- Market Team

Marketing & Sales Alignment

Strategie

Struktur Kultur

✓Gemeinsame Kundenansprache

✓Verbesserte Kundenbindung

✓Höhere Lead- Qualität

✓Bessere Datennutzung

✓Steigerung des Umsatzes





pidas AG

Making people wow!

Einzigartige Kernkompetenzen

Produkte und Dienstleistungen inkl. USP

Vision des Unternehmens



Strategische Grundlagen 

schaffen

Startpunkt setzen.

Überlegungen und Herausforderungen am Anfang
Konkrete Massnahmen in der Zusammenarbeit
Unterstützung durch externen Partner





Framework etablieren

Gemeinsam performen.

Verankerung der strategischen Ausrichtung

Von der Strategie in die Praxis – Ressourcen?

Wichtigkeit des Executive Reportings



Ziele und Details zum Programmpunkt

https://open.spotify.com/episode/7eVSGJItnsgGqFbnoRBOmi?si=6d920fb99e594f57


Kontinuierliche 

Weiterentwicklung

Zukunft gestalten.

Nächste Prioritäten?

Sicherstellung von Motivation und Erfolg

Empfehlungen �ür Marketing- und Sales- Leaders?



Unser Fazit

Was wir gelernt haben.

Nordstern zur Orientierung

Klares Bild des Zielkunden

Gemeinsame Zielde�inition und Planung

Regelmässiger Austausch

Abgestimmte Prozesse und Software

1.

2.

3.

4.

5.



Vernetze dich 

mit uns!


